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金融、保险业 

 

银监会《关于进一步加强商业银行代理
保险业务合规销售与风险管理的通知》
点评 

事项： 

近日，中国银监会向各商业银行下发了《关于进一步加强商业银行代理保险业务合规销

售与风险管理的通知》（银监发【2010】90 号文），对商业银行代理保险业务提出了多

项规范性要求，旨在防止销售误导。通知共包括二十五条规定，对当前银行保险业务发

展影响较大的规定有以下三点： 

 通过商业银行网点向客户销售保险产品的人员，应当是持有保险代理从业人员资格

证书的银行销售人员；商业银行不得允许保险公司人员派驻银行网点。 

 保险产品不得与储蓄存款、基金、银行理财产品等混淆销售；不得将保险产品收益

与上述产品简单类比，不得夸大保险产品收益。 

 商业银行每个网点原则上只能与不超过 3 家保险公司开展合作，销售合作公司的

保险产品。如超过 3 家，应坚持审慎经营，并向当地银监会派出机构报告。 
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平安观点： 

 短期内银保业务发展受挫，长期看影响不大。 

禁止驻点销售对现有银保渠道销售模式影响巨大。银监会此次规定中影响最大的是首次明确了“商业

银行不得允许保险公司人员派驻银行网点”，此规定对以驻点销售为主的保险公司业务可能带来一定

冲击。“驻点销售”就是由保险公司派银保专管员在银行网点营业大厅进行营销活动，是目前银保渠道

的主要销售模式。如果一旦银监会严格执行此规定，势必对现有的银保销售模式造成很大的冲击，

短期内会直接影响各公司的银保渠道保费收入。 

图表1：银保渠道保费收入维持高速增长 
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资料来源：公司资料、平安证券研究所 

图表2：银保占比不断提升，成为保费收入的主要支柱 
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资料来源：公司资料、平安证券研究所 
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图表3：中国人寿银行保险销售网点发展已较为成熟 
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资料来源：公司资料、平安证券研究所 

银保期交业务受新规定冲击最大。由于期交业务相对较为复杂，需要通过保险公司驻点销售人员进

行推销与说明。如果不允许驻点销售，目前各公司如火如荼的银保期交发展进程势必受挫。银保渠

道的利润率一直不高，近年来各公司大力发展银保期交业务使得银保的新业务价值不断改善，新规

定的执行会使得银保期交占比下降、公司新业务价值增速放缓。 

图表4：提升银保期交占比是各公司银保渠道的发展重点 
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资料来源：公司资料、平安证券研究所 

长期来看对于银保渠道影响不大。银保业务对于银行是非常优质的业务，不用承担风险且收益丰厚，

银行希望银保业务能够继续大力发展。如果禁止保险公司驻点销售，而只能通过银行人员进行销售，

保险公司需要加大对于银行人员的培训力度。由于银保渠道销售均是较为简单的保险产品，所以对

应的培训内容并不如个险这么复杂，通过短期的培训就可以上岗销售。长期来看对于银保渠道的影

响不大，但银保渠道的运作模式会发生较大改变，渠道议价能力进一步下降，费用支出会上升。 
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 “1 对 3”模式影响有限，中小保险公司会受到一定冲击 

新规定下商业银行每个网点原则上只能与不超过 3 家保险公司开展合作，销售合作公司的保险产品。

该规定对于目前的银保市场影响有限，中小公司会受到一定冲击。新规定下每个“网点”只能与不超过

3 家保险公司开展合作，而目前每个银行网点主力销售的银保产品也就是 3-5 个。银行与各保险公司

签订协议后，会安排不同的网点销售不同保险公司的产品，所以对现有的银保销售模式不会造成大

的冲击。但中小保险公司由于品牌、资金、渠道的关系，会受到一定的冲击。同时，该通知对此项

规定预留了一些空间。如银保合作的保险公司超过 3 家，商业银行应坚持审慎经营原则，并向当地

银监局报告。 

 消除销售误导，有助于银保行业的长期健康发展 

新规定下保险产品不得与储蓄存款混淆销售，不得将保险产品收益简单类比，不得夸大保险产品收

益。目前的银保销售确实存在不少误导行为，将银保产品尤其是趸交银保产品描述成银行的定期存

款，或直接将保险收益与银行存款进行比较等等，客户在购买保险产品时会以为购买的是银行的理

财产品。通知的出台有利于规范目前较为混乱的银保市场，确保银保行业的长期健康发展。 

 新规定对于人寿和太保影响较大 

人寿和太保的银保业务占比较高，近年的保费增长主要依靠银保，努力提升银保期交是其提高新业

务价值增长率的重要手段。同时，人寿和太保的银保渠道销售采用驻点销售模式的也较多，所以受

新规定的影响较大。平安目前银保占比较小，期交占比很低，其银保销售队伍主要采用内勤员工制。 

 短期股价会受冲击，长期看涨。 

我们认为新规定短期对保险公司股价会造成一定冲击，但由于银保本身对于公司业绩的整体表现影

响有限，且利率进入上升通道对于保险业的利好信号明显，目前保险板块估值水平仍具优势，我们

给予保险行业“推荐”评级，给予中国太保、中国人寿目标价分别为 29.4 元，28.8 元。
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强烈推荐 （预计 6 个月内，股价表现强于沪深 300 指数 20%以上） 

推  荐 （预计 6 个月内，股价表现强于沪深 300 指数 10%至 20%之间） 

中  性 （预计 6 个月内，股价表现相对沪深 300 指数在±10%之间） 

回  避 （预计 6 个月内，股价表现弱于沪深 300 指数 10%以上） 

行业投资评级: 

强烈推荐 （预计 6 个月内，行业指数表现强于沪深 300 指数 10%以上） 

推  荐 （预计 6 个月内，行业指数表现强于沪深 300 指数 5%至 10%之间） 

中  性 （预计 6 个月内，行业指数表现相对沪深 300 指数在±5%之间） 
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风险提示： 

证券市场是一个风险无时不在的市场。您在进行证券交易时存在赢利的可能，也存在亏损的风险。请您务必对此有清

醒的认识，认真考虑是否进行证券交易。 

市场有风险，投资需谨慎。 
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