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印度解除对中国电信设备进口限制 

事件描述 
 国外媒体消息称，印度有关部门达成一致意见，同意解除对中国电信设备进口禁令 

媒体转载印度《经济时报》6 月 2 日相关报道称，印度有关部门已经同意进口经过国际安全审计机构审计合格的

中国电信设备，此举将帮助目前印度国内的移动运营商摆脱业务发展停滞的尴尬局面。报道表示，上述决议由来

自总理办公室、内政部、电信部门以及情报机构的高级官员共同做出。 

印度早先以危及国家安全为由禁止国内厂商进口由中国企业（如中兴、华为）制造的电信设备。该报援引一位不

愿透露姓名的官员的话说，印度政府还决定允许印度国内的电信设备进口商可以对于所进口的设备进行自行检测

认证，而此前该方面的认证工作需要印度电信管理部门提供银行担保。 

据印度有关部门表示，未来一年内政府将实施一系列过渡性方案以保证印度电信企业不会因此而面临业务发展停

滞的局面。据悉，印度目前正在积极组建自己的电信设备检测认证实验室。 
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事件评论 

根据印度《经济时报》6 月 2 日报道，印度总理办公室、内政部、电信部门及情报机构的高级官员通过协商作出共同

决定，同意解除经过国际安全审查机构审计合格后的中国电信设备的进口禁令，以帮助国内移动运营商摆脱业务发展

停滞的局面。 

关于上述事件，我们的评论如下： 

 

第一、进口禁令的解除是其国内移动业务持续发展的必然选择 

我们认为，此次进口禁令的解除是其业务发展的必然选择，理由为：1、印度移动运营商为了获得开展移动业务的 3G

频谱，在非理性的竞拍推动下付出高额的 3G 频谱拍卖费用，总计金额达到了 6771.9 亿卢布（约合 146.1 亿美元），

超出政府之前预计拍卖价格（3500 亿卢布）近一倍，3G 业务开展前的巨额频谱支出显著加大移动运营商的网络建设

成本；2、从拍卖结果来看，由于高额的拍卖费用成本，其国内移动运营商无一获得全国性移动业务经营资格，同时

由于其移动用户大部分用户均来自农村，这都限制了移动运营商的长期盈利预期；3、印度国内移动用户保持了高速

增长，每月新增用户高达 2000 万，移动运营商存在迫切的网络覆盖及扩容需求，而在成本压力下，其必然希望降低

网络建设成本。 

因此，在既希望快速组网以满足业务发展需要，又要尽可能降低网络建设成本的前提下，相比爱立信、诺西等欧美厂

商更加价廉物美的中国电信设备商的设备就成为其移动运营商目前解决两难困境下的最优选择。 

 

第二、禁令解除对相关中国厂商影响分析 

此次进口禁令的解除对国内上市设备商均有积极意义，对中国相关厂商的影响分别是： 

中兴通讯：印度市场由于其独特的“反向竞拍”制度，从而导致了相关设备厂商进行了惨烈价格战，进而使中兴通讯

在该市场处于微利状态。但从市场规模来说，印度作为人口大国，其移动通信市场正高速发展，其未来必将成为设备

商的最大海外单国市场，因此，占领该市场不仅有助于中兴通讯扩大收入规模、有效实现规模经济，而且也会使中兴

通讯在其后续技术演进过程中出现市场机会时获取有利位置。 

烽火通信：虽然烽火通信大部分收入来自国内，但公司管理层一直希望实现海外市场突破，而印度作为一个快速发展

的新兴市场则是一个良好的突破口；而禁令的解除将这扇关上的大门重新打开，为公司未来发展提供联想空间。另一

方面，此禁令的解除对于提振市场信心也有积极意义，烽火也会从中受益。 

武汉凡谷：虽然华为、中兴、爱立信、诺西等基站系统集成商均是武汉凡谷客户，但禁令的解除意味则华为、中兴等

中国厂商可继续进入印度市场，这也意味着武汉凡谷可通过更多的客户渠道分享印度移动市场成长成果，对武汉凡谷

发展具有积极意义。 

 

第三、结论 

基于以上分析，我们认为，印度解禁中国电信设备进口会对中国设备厂商带来不同程度的利好。在此情况下，我们维

持对中兴通讯、武汉凡谷、烽火通信的推荐评级。 
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