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2010 光伏会议纪要与心得       太阳能行业 

行业公司专题报告

长期竞争力评级：高于行业均值 

2010年 05月 13日 

成本下降持续拉动未来光伏市场需求 

基本结论 

 2010年 5月 7 ~8日我们参加了在上海举办的 2010年光伏大会，听取了业
内企业与行业专家对太阳能行业发展的观点，在这里我们愿意将我们的观

点和与会专家的观点与大家分享，希望对大家更好的观察与理解光伏行业

有些帮助； 

 装机方面：与以往年份一样，2009年太阳能装机增长速度超过了去年年初
来绝大多数人的预测，不同口径的数据存在差异，但超过 7GW是没有异议
的，德国市场成为支撑行业的中坚力量，其 3870MW的装机超过了全球总
装机的一半；意大利市场的增长也非常迅速，以 730MW的规模成为成为
第二光伏大国。今年的增长看，德国仍将保持增量第一的位置，而补贴较

高的意大利和法国，尤其是后者是否会给市场惊喜值得期待；从未来增长

看，中国和美国则是潜力最大的两个市场；SEIA认为当装机成本降低到 4
美元/瓦时，美国大量城市的光伏发电将进入平价区间； 

 预计 2010年全球装机量在 10～12GW，生产量在 16GW左右； 

 德国不会步西班牙后尘。西班牙的光伏市场如烟花绽放，从几十兆瓦迅速
增加到 2008年的 2460MW，但在 2009年，其装机规模骤降到了灾难性的
69MW。有人担心补贴下降后德国会是第二个西班牙，我们的观点很明
确：不会。首先结构不同，西班牙的光伏需求绝大多数是电站项目，这些

财务投资者对补贴反应非常敏感；第二，西班牙实行的是总量限制，与德

国降低电价的模式不同；第三，德国政府并不希望本国光伏市场崩溃，政

策执行上与西班牙也不同。 

 技术方面，薄膜电池的技术提高空间仍然很大，不论是领先的 First Solar
还是诸多处于创业期的小型企业都在为降低薄膜电池的成本、提高效率而

努力；晶硅电池方面，成本下降更多来自周边配件而不是电池片本身；对

于薄硅片，尽管理论上可以做到 100微米以下，但综合看机械强度、碎片
率和多晶硅价格等多方面因素，短期商业化的难度不小； 

 关于补贴与倾销。补贴是双刃剑，使用的好可以促进本土企业和本土市
场，利用不好反而会造成损害，典型就是西班牙，从这个意义上说，中国

的补贴政策的出台时机和力度的确需要精准把握；对与中国企业的倾销基

本是不成立的。 

 后面附有会议部分演讲要点和问答，供大家参阅。 

相关报告 

1.《补贴下降但 IRR 仍可以接受》，
2010.1.18 

2.《太阳能复苏拉动 PVB 高速成长、鑫
富药业受益明显》，2010.1.12 

3.《组件封装行业的新机会 :EVA 与
PVB》，2010.1.11 
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研究报告

市场数据(人民币)  
行业优化平均市盈率 89.97

市场优化平均市盈率 29.70
国金太阳能指数 766.81
沪深 300指数 2886.91

上证指数 2710.51

深证成指 10417.81

中小板指数 5581.88
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会议演讲摘要 

新南威尔士大学 光伏卓越研究中心： 

光伏电池可分为三代，第一代光伏电池为硅晶体基电池，理论效率最高约
25%，但是一方面物料消耗大，另一方面各个物料的降价空间已较为有限，因
此单位功率成本继续降低需要提高效率并考虑新工艺或材料。第二代光伏电池
是薄膜材料电池，最为成功的是 First Solar，其成功难以复制，同时还有大量
的 CIGS 和硅薄膜电池制造企业。First Solar 的 CdTe 电池即使用玻璃封装
后，其镉的器件表明含量仍然高于欧盟的要求，因此今后有可能遇到环保问
题。同时，其中化合物半导体用的都是稀有元素。CIGS 或 CIS 电池的问题在
于稀有元素的使用以及其可制造性的问题。第二代薄膜电池的另一个问题是效
率，其效率需要高于 15~16%，即接近或超过晶体硅的水平，才能真正大规模
占领市场。目前的研究方向是针对这两种体系，采用相近的元素或元素组合替
代稀有元素或有毒元素。第三代电池是通过叠层技术，制备效率接近 80%的电
池，并使得每瓦成本降低到 1 美元以下。有希望大规模生产的电池应具有一些
特征：原材料安全、丰富；可制造性强；性能稳定性好；转换效率较高。 

欧洲光伏行业协会： 

2009 年全球装机容量超过 7GW，预测 2010 年全球装机容量将超过 12GW。
在 2011年至 2014年，在政策驱动下，装机容量将继续增长。作为工业协会，
自己希望做的事就是集合整个行业的力量，让政策制定者对光伏发电的印象由
成本较高、可行性较低转变为可行性高并能够在未来成为主力能源之一。全行
业都应该为此努力。 

新加坡太阳能研究中心： 

光伏行业经历了快速的发展，整体市场快速增长。多种技术并存，但有些技术
尚处于实验室阶段，离量产还有距离，例如有机太阳能电池等。未来需要采用
新技术，提高电池效率，降低电池成本。 

iSuppli： 

2009 年，全球市场装机容量创纪录，达 7.0GW，2010 年预测将达到
13.6GW，再次创纪录；2010 年第二季度市场繁荣，第三季度将迎来短暂的降
温；考虑渠道存货，全球 2010 年生产 16.1GW 组将将能够保证产业链各部分
的合理库存水平和满足下游需求。多晶硅价格将继续下跌，产能扩张过于迅
速。2009 年 Hemlock 生产了超过 2.2 万吨多晶硅，仍是世界第一大厂。按照
目前各大厂的扩产计划，2013 年后，多晶硅供应将再次趋于紧张。光伏市场
仍属新兴市场，将迎来长期发展，属于技术大宗品，但初级进入门槛较低。过
去几年，各企业采用了不同的策略：上游整合、下游整合和单环节规模化，最
成功者包括以成本和专业化优势胜出的第一太阳能和产业链整合的天合及英
利。到 2020年，50%的年光伏发电装机装量将是薄膜电池。 

美国光伏协会董事： 

2009 年，美国并网光伏安装量 429MW，加州仍是最大的市场，新增容量份额
为 49%。目前美国大型光伏电站的安装计划总量已超过 6.5GW。当装机成本
低于$4/W 时，有大量的美国大城市的光伏发电成本接近上网平价，目前美国
补贴光伏项目的州较多，可再生能源标准也会保证未来 15 年光伏装机容量的
最低需求，政府即将出台政策，扶植能够大量创造就业的政策。智能电网技术
的发展也有利于光伏产品的安装。 

尚德电力： 

光伏市场经历了迅速发展，2009 年全球市场总量 428 亿美元。整个光伏系统
不只有发电组件，还有其他部分，其他配件的非标和过高的利润限制了整个系
统的安装速度和成本。国内还停留在每瓦 14~15元招标的方式，尚德推出了专
门针对屋顶的整套设备解决方案，整合供应商，取得了良好的效果。最终还是
谁的发电能力强、生命周期稳定性高决定单位电力成本。尚德冥王星组件效率
已经超过 18%，过去几年中每年组建转换效率提高 1%左右。 
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互动纪要 

首席技术官圆桌论坛： 

Q：哪个方面是推动成本降低的最重要的因素？ 

A1：电池效率还是最重要的因素。多晶硅成本目前参差不齐，也使得行业中的
最佳实践企业利润空间仍较大。生产技术和成本的统一使得多晶硅价格进一步
降低，也能够使得成本降低。 

A2：整个系统并不只有组件，还有其他各种附件，各种附件的价格都有下降空
间。光伏生产设备很贵，可以说部分价格是用来买设备的。 

A3：整个光伏产业还处于婴儿期，还需要规模的进一步扩张。薄膜组件仍有
50%的降成本空间，以后会成为主流产品。 

Q：大家认为今后 BIPV 是薄膜的主要市场，但是在西班牙没有两扇窗子或幕
墙是相同的，但那样就意味着规模化生产薄膜产品的难度，还需要定制产品，
怎样解决这个问题？ 

A1：薄膜做部分标准件，少量定制件有可能，但效率提升到更高才能够让其大
规模发展。 

Q：超薄硅片的发展？ 

A1：目前 100um 厚度的硅片已经可以做，但是还不能量产，离产业化还较
远，且需要应用新的技术。过去通过拉丝法作出的晶片很脆，有应力，很难处
理，因此需要新的技术，提高晶体质量。 

A2：过去几年硅片厚度一直在降低，当多晶硅价格下跌后，硅片厚度就停在
180um左右，160um以下需要新的技术。 

A3：硅片进一步减薄可能需要改变工艺，需要新投入，有一定阻力。 

A4：个人对薄片技术比较保守，因为其在 25 年使用情况下的机械强度可能有
问题。 

Q：多晶和单晶那个空间更大？ 

A1：人们对多晶的认识还很少，应该有提升空间。目前还有做物理法多晶硅
的，但是纯度和效率还是问题，如果提纯，则成本并不一定低于西门子法。 

A2：并不存在直接竞争，效率低的产品价格低，市场已经自我细分。 

Q：如何降低首次光衰？ 

A1：掺杂、n型电池，但也要考虑良率和成本问题。 

Q：目前光伏缺乏标准，准备如何发展？ 

A1：半导体技术已有很多标准，光伏行业正在尝试学习半导体行业及其管理方
法，以及分析技术，例如采用生产管理系统(Manufacturing Execution System, 
MES)提高车间生产管理水平。其他配件，例如接头、接线盒、零件和导线，
标准化之后都能加快安装、提高速度。 

 

首席执行官圆桌论坛： 

Q：德国补贴减少后市场会如何？ 

A1：企业很高兴能降低补贴，年中大减和年末小减对市场的冲击能够相对小
些，同时证明了光伏发电的生命力。补贴减少不会很快影响安装量，一方面 7
月初是申请的截止日期，可以下半年安装，另一方面需求非常旺盛，第三方面
还是供需决定价格，目前的安装投资回报合理，但问题是新产能扩建太快，可
能对整体价格形成压力。另外降补贴有利于挖掘整个系统的降价潜力，使组件
企业可压缩其他配件成本。企业还可以通过开拓新市场等方法扩展整体市场。
实际上在意大利接入电网接线也要付 0.8欧元，因此成本有降低空间。 
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Q：国外对中国企业反倾销情况如何？ 

A1：中国光伏企业无需为竞争优势道歉，Despatch 设备市场份额超过 70%，
其大量的改进意见和合作需求均来自中国企业，不是外国企业。 

A2：中国企业的财务报表很清楚，不存在倾销；但是欧洲政府花了很多钱补贴
企业及其研发，如果他们倒掉，这些钱都白费了，因此也很不愿意；各国政府
对大幅补贴变化也越来越谨慎，例如西班牙，2008 年推出补贴前市场很健
康，大约有 10 家公司正常发展，补贴后大部分倒闭了，海外组件涌入，造成
政府投资的浪费。 

Q：很多组件都通过了各种认证，用户该如何选择光伏产品？ 

A1：发电量和标定值还是有差异。目前有 B2B 和 B2C 市场，品牌很重要，营
销得好的国外品牌产品价格贵 30%~40%。另外，虽然很多组件过了各种认证
（STC，加州的 CEC，UL，TUV），但实际上产品区别确实不那么大。品牌
会影响到系统的可融资性，银行有安全供应商列表，品牌意味着光伏发电系统
投融资风险降低。 

Q：当组件和系统用传统材料价格上升，但又必须降低光伏装机成本时怎么
办？ 

A：很多环节可以降低，例如用机器人打胶可以节省 30%的用胶量。使用寿命
和发电量才是关键，单纯降低初装成本意义不大。 

Q：如何进入日本市场？ 

A：日本市场曾因为政策的退出而减小过。在日本建设渠道很重要。日本组件
厂直接可以销售到家庭用户，但其他外国企业则需要寻找本地的安装商。同时
品牌也很重要。日本电价较高，目前日本的发电成本和电价已经接近，但不排
除电力公司降低电价，以保持份额。因此，光伏发电可能需要一直追求上网平
价。 

Q：为何有地区安装计划很大，但真实装机量不大？ 

A：和安装能力有关，有时没那么多人力做安装。提高配件标准化程度、简化
流程有利于提高安装能力，特别是对人力价格高的地区，更有意义。 

Q：如何达到欧洲光伏协会的装机容量目标？ 

A1：首要条件是政府支持。 

A2：具备三个条件：1、投资回报率合理，2、有合作者，能够融资，不需要完
全自己出钱，3、足够的安装能力支持。 
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