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基础数据 
总股本（百万股） 253.4
流通 A 股（百万股） 63.4
流通 B 股（百万股） 0.00
可转债（百万元） N/A
流通 A 股市值（百万元） -
 

 公司是国内最早、规模最大的塑料管道生产企业之一。主要产品为 PPR 和

PE 管材管件，以及 HDPE 双壁波纹管、PB 采暖管材管件等系类产品，产

品主要应用于给水、排水、排污、燃气、采暖等领域。发行前公司总股本

1.9 亿股，本次拟发行 6340 万股流通股，占发行后总股本的 25%。 

 99 年以来我国相续出台了多部产业政策推动塑料管道迅速发展，长期来看

塑料管行业将受益于我国城镇化建设和新农村建设的提速，同时，我国 2000
年以前建设的城镇住宅、宾馆等建筑的冷热水管大量使用镀锌钢管，目前

已经进入更新改造的高峰期，08 年底我国启动的“四万亿”投资计划，将

在 09 年底-11 年进入管道安装阶段，这也将拉动塑料管道的需求。跟据中

国塑料加工工业协会塑料管道专业委员会 09 年的预测，保守预测 2010 年
我国塑料管道的年增长率为 15%左右。 

 公司的主要产品 PPR 管材管件、PE 管材管件、HDPE 双壁波纹管，性能

比目前大量使用的 PVC 管更加优异，因而发展迅速，年均增长速度超过

20%，已成为我国塑料管道发展的方向 

 公司通过扁平并庞大的销售网络可获得对区域市场较强的控制力，并可获

得对市场信息的及时反馈，提高了公司议价能力，保证了产品的高毛利，

并可抵消部分原材料价格波动的影响。07-09 年公司主要产品的毛利均高于

行业平均水品。 

 公司募集资金项目包括 PPR、PE 系列管材管件及双壁波纹管生产线扩建项

目，共需资金 4.8 亿元，项目建设周期为 1 年，投产当年可实现 70%的设

计产能，预计 2013 达到 100%产能。 

 预计 10-11 年，公司的收入分别为 12.0、15.6 亿元，归属母公司净利润 1.9、
2.5 亿元，实现摊薄后 EPS 0.74、0.98 元。对比行业内可比公司及中小板

的市盈率水平，我们给予公司 33-38 倍静态市盈率，建议伟星新材的发行

询价为 17.2—19.8 元。 

 

 

 

 

与上证指数对比走势图 
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经营预测与估值 2008A 2009A 2010E 2011E 2012E
营业收入(百万元) 896.7 930.7 1203.1 1556.1 1998.0

(+/-%) 28.0 3.8 29.3 29.3 28.4

归属母公司净利润(百万元) 95.1 132.6 186.9 249.2 339.9

(+/-%)  8.7 39.4 40.9 33.3 36.4

摊薄后 EPS(元) 0.38 0.52 0.74 0.98 1.34

P/E(倍) - - -  

资料来源：华泰联合证券 资料来源：公司数据，华泰联合证券预测 
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公司概况 

浙江伟星新型建材股份有限公司（“伟星新材”，简称“公司”下同）是国内最早、

规模最大的塑料管道生产企业之一。主要产品为 PPR 和 PE 管材管件，以及 HDPE
双壁波纹管、PB 采暖管材管件等系类产品，产品主要应用于给水、排水、排污、燃

气、采暖等领域。 

股权结构 

 公司前身为临海市伟星新型建材有限公司，07 年 12 月，由临海建材全体股东：

伟星集团、慧星发展、章卡鹏、张三云、谢瑾琨、徐有智作为发起人成立股份公司。   
公司的控股股东为伟星集团，持有 52%的股权。实际控制人为章卡鹏、张三云。 

图 1、公司股权结构 

数据来源：上市公司招股说明书 

主营业务 

公司主营业务为 PPR、PE、HDPE 双壁波纹管和 PB 管材及管件的生产及销售

等。其中 PPR 管材管件是公司的主导产品，收入占比约 45%；PE 管材及管件占主

营业务收入自 07 年以来保持在 35%左右；HDPE 双壁波纹管是公司近年来重点发展

的产品，收入占比约 8%；PB 管材管件由于原材料必须进口，公司并未大规模生产，

收入占比 10%以下，此外公司也外购 PVC 管、配件等，作为配套产品对外销售。华

东和华北地区是公司主要的市场，收入占比合计约 80%。 

图 2、公司分产品、分地区收入构成 
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数据来源：上市公司招股说明书 



                                                 
 

          
                                       

公司报告类别 2010-02-27          
谨请参阅尾页重要申明及华泰联合证券股票和行业评级标准             3 

塑料管道行业长期需求向好，短期或有超预期 

塑料管道是化学建材的一个重要分类，其上游行业为石化行业，下游行业为建筑、

市政、燃气等行业。 

图 3、发行人所处的产业链位置 

聚乙烯合成树脂

聚氯乙烯合成树脂

聚丙烯合成树脂

聚丁烯合成树脂

其他高分子合成树脂

PPR

PE

HDPE

PB

建筑给排水、采暖

农业给排水、灌溉

工业排污

燃气管道

电力、通信行业用护套
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数据来源：上市公司招股说明书 

PPR、PE、PB 专用的合成树脂等石化产品原材料成本占全部生产成本比例约

75%-85%。 

可持续发展的产业政策推动塑料管道迅速发展 

由于塑料管道与传统的铸铁管、镀锌钢管、水泥管道相比，具有节能节材、环保、

轻质高强、耐腐蚀、施工和维修简便、使用寿命长等优点，符合国家的可持续发展战

略，为此，1999 年以来，国家相关部门相继出台了《关于加强技术创新推进化学建

材产业化的若干意见》、《关于在住宅建设中淘汰落后产品的通知》、《推广应用化学建

材和限制淘汰落后技术与产品管理办法》、《国家化学建材产业“十五”计划和 2010 年
发展规划纲要》、《建设事业“十一五”推广应用和限制禁止使用技术公告》等相关文

件，鼓励、支持塑料管道行业的快速发展。 

我国塑料管产量从 1990 年的不到 20 万吨增长到 2000 年近 80 万吨，并保持

了 15%左右的年增长率。自 2000 年起，中国塑料管道产量已列全球第 2 位，2008 年
我国塑料管的总产量已经到达 459.3 万吨。 

图 4、我国塑料管 00-08 年产量及同比增速 
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数据来源：上市公司招股说明书 
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由全国化学建材协调组制订的《国家化学建材产业“十五”计划和 2010 年发展

规划纲要》中，我国塑料管发展目标是：到 2010 年，塑料管道在全国新建、改建、

扩建工程中，建筑排水管道 80％采用塑料管，建筑雨水排水管 70％采用塑料管，城

市排水管道 30％采用塑料管，建筑给水、热水供应和供暖管 80％采用塑料管，城市

供水管道（DN400mm 以下）70％采用塑料管，村镇供水管道 70％采用塑料管，城

市燃气（中低压管）塑料管的应用量达到 60％，建筑电线穿线护套管 90％采用塑料

管。 

跟据中国塑料加工工业协会塑料管道专业委员会 09年的预测，保守预测 2010 年
我国塑料管道的年增长率为 15%左右，2011-2015 年进入平稳增长期的年增长率为

5%左右，到 2010 年我国塑料管总产量预计将达到 600 万吨，到 2015 年总产量预

计达到 750 万吨。 

塑料管道将长期受益于我国城镇化进程的提速 

我国正在实施以“城镇化”作为拉动经济增长点的发展战略，带动城市基础设施建

设的发展，各种用途的塑料管道是必不可少的材料。 
根据住房城乡建设部的数据，到2008年底，我国城镇人口为6.07亿人，城镇化率

为45.68%，今后30-40年的时间内我国“城镇化”率将提高到70%，平均每年提高约

1个百分点，对应1千多万人口进入城镇。按照08年底我国城镇人均住房建筑面积28
平米计算，需要每年提供2.8亿平米的新住宅。 

“城镇化”进程的提速会带来住宅和市政建设规模空前，带动塑料管需求的增长。 
图 5、全国商品房新开工面积及同比增速 
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数据来源：CEIC，华泰联合证券研究所 

政策扶植塑料管道的应用领域进一步拓宽 

在国家节能、环保等政策的扶植下，一批新技术得到大力推广使得塑料管道的应

用领域进一步拓宽，如地辐采暖、排污管道、非开挖施工、垃圾填埋、地源热泵空调、

同层排水、虹吸排水等等。 

短期或有市场需求超预期 

我们判断 10-11 年国内塑料管市场需求或超预期，主导因素有以下几点： 

首先，我国 2000 年以前建设的城镇住宅、宾馆等建筑的冷热水管大量使用镀锌

钢管，目前已经进入更新改造的高峰期。 

其次，08 年底我国启动的“四万亿”投资计划，涉及保障性住房、机场、水利
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设施等，按照施工进度估算，将在 09 年底-11 年进入管道安装阶段，这也将拉动塑料

管道的需求。 

另外，国家规划到 2015 年解决农村约 2 亿多人的饮水不安全问题，并且我国目

前大部分农村还没有排水和污水处理系统。另一方面，今年中央“一号文件”把支持

农民建房作为扩大内需的重大举措，采取有效措施推动建材下乡，补贴时间和金额有

可能为三年共计 1000-1500 亿元。我们认为，政策的扶植和补贴将推动农村住房条件

得以改善的同时也势必推动新农村建设的提速，从而带来塑料管道需求的提升是大概

率事件。 

与此同时，我国农村目前还大量的充斥着铸铁管、水泥管道以及品质低劣的杂牌

塑料管道，随着农民生活水平的提高和补贴政策的刺激，未来这部分的淘汰也将提供

巨大的市场空间。 

PE、PP 及排水排污用大口径塑料管道将成为主要消费品种 

塑料管道的应用领域非常广泛，产品品种也很多，但主要品种基本都分为 PVC、

PE 和 PP 三大类。 

表 1、塑料管道主要产品主要应用领域大类 

产品 主要应用领域 

PPR 管 室内给水管 

PE 管 室外给水管 

HDPE 双壁波纹管 埋地排水管 

资料来源：上市公司招股说明书 

 

表 2、2007 年中国各种塑料管在各市场领域的应用分布（万吨） 

分类 
室外给

水管 

建筑给

水管 

建筑排

水管 

埋地排

水管 

燃气用

管 

电缆等

护套管 

农业

用管 

工业

用管 
总计 

总量 83 40 46 53 10 53 22 25 332 

比例 25.00% 12.05% 13.86% 15.96% 3.01% 15.96% 6.63% 7.53% 100.00%

PE 30 12 1.5 20.5 10 25 10 5 114 

PVC 42 5 44 26.5 - 25 11 5 158.5 

PP 3 22 0.5 1 - 3 1 3 33.5 

GRP 8 - - 5 - - - 8 21 

其他 - 1 - - - - - 4 5 

数据来源：上市公司招股说明书 

目前我国已经经形成以 U-PVC、PE 和 PPR 管道为主的产业格局，初期塑料管

应用 PVC 管较多，PE 和 PP 管起步晚，后因其性能比 PVC 更加优异，因而发展迅

速，年均增长速度超过 20%，已成为我国塑料管道发展的方向。 

PPR 管正处于快速成长期和行业整合期，具有广泛品牌认知度的企业的优势将

越来越突出。 

PE 管过去主要集中在给水和燃气输送市场，竞争相对激烈。随着 PE 管新兴应

用领域不断涌现，带来新的市场机遇。新领域的 PE 管技术含量高、投资较大，产品

附加值高，未来市场需求将逐步增加，如地源热泵、同层排水、虹吸排水、地板采暖
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等领域。 

HDPE 双壁波纹管用于排水排污，根据发达国家的成功应用经验，众多的塑料管

品种中应用量最大的领域是排水排污管，占整个塑料管道用量的 50%以上，而我国正

处于发展初级阶段，目前已经获得市场认可，未来将进入市场的快速成长期。 

生产集中度趋向提高 

目前从事塑料管道生产的企业数千家，主要集中在沿海和经济发达区域。规模生

产企业主要集中在浙江、福建和广东三省。 

国内 PPR、PE、HDPE 市场上目前还没形成全国性的主导品牌，大口径的 PE
管、HDPE 双壁波纹管受制于运输成本，竞争还主要是区域性竞争。 

随着塑料管道产业的不断成熟，和地源热泵、地板采暖等高技术壁垒高附加值的

新应用的普及，过去凭低质量、低价格的模式经营的的企业势必被淘汰，市场向具有

产能优势、品牌优势、研发优势、配套优势等综合竞争优势的龙头企业集中。 

原材料国产化成本有望降低 

最近几年我国的石油化工业发展非常迅速，塑料树脂的生产能力增长很快。生产

塑料管的专用树脂目前除 PE-RT、PB 国内还不能生产外，其它都已经有国产原材料

供应，只是现在还需要部分进口以弥补国内产量的不足，我国正在建设和规划近期建

设的石油化工项目很多，预计 2010 年以后我国塑料管道的专用树脂将实现更大比例

的国产化。随着原材料逐步国产化，进口原材料的价格将会大幅度下降，这对塑料管

道行业的发展将产生积极的影响。 

公司竞争优势：扁平化并庞大的销售网络掌控市场 

截至 08 年底，公司在全国 PPR 管、PE 管、HDPE 双壁波纹管市场的占有率分

别为 5.85%、3.06%、3.13%，但由于销售半径的限制，如果光就华东区域市场而言，

公司市场占有率明显领先同行业，是区域龙头企业。 

扁平化的销售渠道+庞大的销售网络保证了高毛利 

国内塑料管道行业在销售环节由于产品或市场不同而采用不同的销售模式。具体

为：建筑内冷热水管道多数通过多级经销商网络进行销售；工程大口径管道主要通过

经销商或企业直接参与工程招投标方式进行销售。 

公司采用在“乡镇”至“地级市”之间的不同区域设立区域经销商的同时，创立

了只有公司和零售商两个层次的更为扁平化的经销模式，有效减少了销售的中间环

节，保证了公司产品能够获得高于行业平均水平的毛利率。 

另一方面，公司收入来源的主要产品为附加值较高的 PPR 管，09 年收入占比 45%，

目前沪、深上市公司中尚无以此为主业的公司，公司 PPR 管材管件 07-09 年毛利为

35.59%、38.25%、48.19%。 
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表 3、同业上市公司综合毛利率比较 

公司名称 2007年 2008年 2009年 1-6月 

伟星新材 32.24% 32.56% 40.28%

国通管业 22.90% -7.61% -3.18%

沧州明珠 16.64% 18.07% 28.26%

凌云股份 16.51% 21.01% 26.21%

平均值 18.68% 19.54% 27.23%

注：1、凌云股份的综合毛利率为塑料管道的毛利率。 

数据来源：上市公司招股说明书 

截至 09 年末，公司直接分销网点达到 7,395 家，占比 54.3%。07-09 年公司零

售商和直接工程客户收入占主营收入比例维持在 50%以上。 

表 4、公司目标客户 

PPR 系列 
房地产公司、建筑安装公司、空调公司、装饰公司、建材超市、水暖

五金店等 

PE 系列 
自来水公司、燃气公司、房地产公司、暖通公司、新农村建设、政府

采购、水利部门等 

HDPE 双壁波纹管 市政公司、污水处理厂、化工厂、新农村建设、政府采购部门等 

PB 系列 房地产公司、建筑安装公司、水暖五金店等 

数据来源：上市公司招股说明书 

另外，公司在经销商的选择上采取了“独家代理”的模式，以提升对终端用户的

议价能力。 

截至 2009 年底，公司在全国主要城市已设立了 12 家销售子公司、30 多家办

事处，销售人员近 600 人，经销网点总数达到 13,600 多家。 

华东区域市场经过公司多年精耕细作，在 PPR、PE、HDPE 及细分市场上，公

司具有了较高的市场占有率。我们认为，公司通过扁平并庞大的销售网络可获得对区

域市场较强的控制力，并可获得对市场信息的及时反馈，提高了公司议价能力，保证

了产品的高毛利，并可抵消部分原材料价格波动的影响。  

公司 PPR、PE 管材管件产品价格在 07-08 年随原材料价格上涨而大幅提高，幅

度大于原材料涨价幅度。在 08 年下半年，国际原油价格下跌，PPR 和 PE 原材料采

购价格下降幅度均接近 25%，但 PPR、PE 管材管件产品平均价格仅下降 12%-14%。 

公司自 04 年开始着力建设全国性的销售网络，07-09 年处于销售网络的大规模

建设期，销售费用、管理费用增长较快。 

图 6、公司 07-09 年三项费用率和净利润 

0%
5%

10%
15%
20%
25%

2007 2008 2009
三项费用/营业收入 净利率  

数据来源：上市公司招股说明书 
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按照公司计划，到 2012 年，经销网点总数将达 20000 家，在全国主要区域均有

布局。可以期待未来公司三项费用将有较大的回落，带来净利率的提升。 

图 7、可比上市公司三项费用率 
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数据来源：上市公司招股说明书 

管材管件配套经营、质量过硬，具有良好的口碑 

目前公司在浙江、上海、天津建有三大生产基地，产品线完善，而我国大多数塑

料管道企业生产能力小，品种相对单一，并且管材与管件生产能力配比不合理，公司

将管件的配套能力作为核心竞争能力之一，采取管材和管件配套经营的模式。 

公司取得了“浙江名牌产品”、“上海名牌产品”、“中国名牌产品”、“浙江著名商

标”、“浙江省知名商号”、“中国驰名商标”等荣誉，在市场上树立了良好的信誉。 

募集资金项目助力公司高速成长 

本次募集资金按轻重缓急将依次投资于：“年产 3.2 万吨节能环保型 PPR 系列

管材、管件扩建项目”、“年产 2.5 万吨节能节水型 PE 系列管材、管件扩建项目”、

“年产 1.5 万吨环保型排水、排污用聚烯烃系列双壁波纹管扩建项目”共需资金 4.8
亿元。 

表 5、公司募集资金投入项目 

项目名称 投资总额（万元） 建设时间（年） 

1、年产 3.2 万吨节能环保型 PPR 系列管材、

管件扩建项目 
26,577.60 1

2、年产 2.5 万吨节能节水型 PE 系列管材、管

件扩建项目 
14,486.37 1

3、年产 1.5 万吨环保型排水、排污用聚烯烃

系列双壁波纹管扩建项目 
7,536.03 1

数据来源：上市公司招股说明书 

公司以自筹资金对本次募集项目已进行了先期投入，截至 09 年底已累计投入 1.3
亿元，募集资金到位后，公司将按项目轻重缓急顺序投入以上项目，同时用募集资金

置换前期项目投入。 
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表 6、募集资金项目新增产能 

项目名称 项目实施前产能 新增产能 达产后总产能 

1、年产 3.2万吨节能环保型 PPR系

列管材、管件扩建项目 

16,100 32,000 48,100 

2、年产 2.5万吨节能节水型 PE系

列管材、管件扩建项目 

18,400 25,000 43,400 

3、年产 1.5万吨环保型排水、排污

用聚烯烃系列双壁波纹管扩建项目 

5,300 15,000 20,300 

合计 39,800 72,000 111,800 

数据来源：上市公司招股说明书 

募集资金投资项目有助于现有业务做大做强 

PPR 管市场正处于快速成长期和行业整合期，具有良好品牌企业的优势将越来越

突出，而公司现有产能即将接近饱和，扩大产能和对现有产品升级有助于保持公司在

PPR 管的市场领先地位。 

PE 管市场新兴应用领域不断涌现，带来新的市场机遇。新领域的 PE 管技术含

量高、投资较大，产品附加值高，未来市场需求将逐步增加。公司已对地源热泵、同

层排水、虹吸排水、地板采暖等领域的 PE 管新兴产品进行重点培育，扩大 PE 管产

能有助于提高公司在 PE 管领域的市场地位。 

双壁波纹管用于排水排污，我国正处于发展初级阶段，排水排污在国外是塑料管

道的最大应用领域。扩大双壁波纹管生产规模符合未来市场需求，可以成为公司又一

主要利润增长点。 

产能的增长与未来销售增长速度基本吻合 

按照项目建设进度，项目投产当年达到设计产能的 70%，第二年达到设计产能的

90%，第三年达到设计产能 100%。如果项目募集资金在 2010 年初到位后，预计在

2011 年完成全部募投项目建设，并在 2011 年正式投产，2013 年达到 100%产能。公

司已自 2008 年开始采用自有资金提前进行项目投入，因此 2008 年、2009 年和 2010
年开始消化一部分新增产能。 

05 年-07 年，公司 PPR 管材管件、PE 管材管件、双壁波纹管销量复合增长率为

24.7%、21.4%、30.3%，05-09 年 PPR 管材管件、PE 管材管件、双壁波纹管销量

复合增长率为 17.9%、19.1%、25.1%，考虑到 08 年经济形式变化的影响，我们做

了如下的中性和悲观情景下销量增长假设： 
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表 7、公司产能与销量对比预测 

类别 栏目（万吨） 2008年

实际数 

2009年

实际数 

2010年 2011年 2012年 2013年 2014年 2015年 

 募投项目达产率 4% 6% 30% 70% 90% 100% 100% 100%

PPR管 预计产能 1.74  1.80 2.57 3.85 4.49 4.81  4.81 4.81 

 预计销量，增速 24% 1.48  1.67 2.07 2.56 3.18 3.94  4.89 6.06

 预计销量，增速 18% 1.48  1.67 1.97 2.33 2.74 3.24  3.82 4.51 

          

 募投项目达产率 0.4% 11.2% 30% 70% 90% 100% 100 100%

PE管 预计产能 1.85  2.12 2.59 3.59 4.09 4.34  4.34 4.34 

 预计销量，增速 20% 1.57  2.02 2.42 2.91 3.49 4.18  5.02 6.02 

 预计销量，增速 15% 1.57  2.02 2.32 2.67 3.07 3.53  4.06 4.67 

          

 募投项目达产率 4% 12% 30% 70% 90% 100% 100% 100%

HDPE管 预计产能 0.59  0.71 0.98 1.58 1.88 2.03  2.03 2.03 

 预计销量，增速 30% 0.48  0.58 0.75 0.98 1.27 1.66  2.15 2.80 

 预计销量，增速 25% 0.48  0.58 0.73 0.91 1.13 1.42  1.77 2.21 

数据来源：上市公司招股说明书 

如上图所示，即使在悲观假设下，公司的新增产能也能在 14-15 年消化完毕。 

盈利预测 

随着新生产线的投产和销售网络的扩大，公司 10 年 PPR 管材管件、PE 管材管

件、HDPE 双壁波纹管及 PB 管材管件及其它销量将出现增长，我们预计 PPR 管材

管件、PE 管材管件、HDPE 双壁波纹管的销量在 10-11 年或将实现 24%、20%、30%、

的复合增长。 

公司主要产品 PPR、PE 管材管件在 07-08 年产品价格随原材料价格上涨而大幅

提高，幅度大于原材料涨价幅度。在 08 年下半年，原材料采购价格下降幅度小于原

材料价格降幅，由此我们假设 10-11 年公司主要产品的原材料成本占比保持稳定。 

10-11 年公司仍然处于大规模建设销售网络阶段，我们预计公司三项费用率仍将

维持在 08-09 年的高位。 

公司主要产品 PPR 管材管件、PE 管材管件、HDPE 双壁波纹管的售价主要随原

材料的价格而一齐波动，我们假设 10-11 年产品售价有每年 10%的增幅。 

预计 10-11 年，公司的收入分别为 12.0、15.6 亿元，归属母公司净利润 1.9、2.5
亿元，实现摊薄后 EPS 0.74、0.98 元。对比行业内可比公司及中小板的市盈率水平，

我们给予公司 33-38 倍静态市盈率，建议伟星新材的发行询价为 17.2—19.8 元。 

表 8、公司同行业公司市盈率水平 

 静态市盈率（对应 09年） 

沧州明珠 28.97 

凌云股份 29.55 

数据来源：WIND，华泰联合证券研究所 
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表 10、中小企业板预测市盈率水平 

 中小企业板 预测市盈率 

会计年度 整体法 算术平均 

2010 31.56 41.25 

2011 24.69 30.06 

数据来源：WIND，华泰联合证券研究所 

 

表 9、公司利润表（预测） 

会计年度 2009 2010E 2011E 2012E
营业收入 931 1203 1556  1998 

营业成本 566 721 919  1162 

营业税金及附加 7 8 11  14 

营业费用 143 183 237  305 

管理费用 42 55 71  91 

财务费用 11 13 17  17 

资产减值损失 1 1 1  1 

公允价值变动收益 0 0 0  0 

投资净收益 0 0 0  0 

营业利润 159 221 300  408 

营业外收入 7 9 9  9 

营业外支出 2 2 2  2 

利润总额 164 229 307  415 

所得税 32 42 58  77 

净利润 133 187 249  337 

少数股东损益 0 0 0  0 

归属于母公司净利润 133 187 249  337 

摊薄后 EPS（元） 0.52 0.74 0.98  1.33 

注：摊薄后总股本按照本次成功发行 6340 万股计算。 

数据来源：上市公司招股说明书、华泰联合证券研究所 

表 9、近期上市中小板公司市盈率水平 

公司简称 网上发行日 上市板 发行市盈率（静态）

太极股份 2010-03-02 中小企业板 46.8  

丹甫股份 2010-03-02 中小企业板 29.4  

康力电梯 2010-03-02 中小企业板 44.4  

隆基机械 2010-02-22 中小企业板 36.0  

永安药业 2010-02-22 中小企业板 46.3  

中恒电气 2010-02-22 中小企业板 37.3  

同德化工 2010-02-09 中小企业板 32.9  

汉王科技 2010-02-09 中小企业板 68.7  

神剑股份 2010-02-09 中小企业板 36.2  

数据来源：WIND，华泰联合证券研究所 
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