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防静电/洁净室行业“一站式”服务提供商 

                     

要点： 

 公司主营优势明显。公司是一家集防静电/洁净室耗品研发、生产、

销售、净化工程、超净清洗服务一体化的防静电/洁净室行业系统解

决方案提供商，是国内防静电/洁净室行业龙头企业。公司主要产品

为防静电/洁净室耗品，主要服务为净化工程服务、超净清洗服务及

国外防静电无尘制品的销售代理服务。公司能够提供从净化工程设

计、建造到各种防静电/。 

 “推拉式”供应链体系增强公司议价能力。公司在提供一站式服务

模式的同时，构建以公司为核心的，涵盖上下游客户的信息流、物

流和资金流等方面共享的“推拉式”供应链，有助于降低主要客户

的成本，通过合理分配利润实现共赢，形成稳固的利益联盟。 

 募投项目。本次IPO募集资金主要是为进一步扩大公司主营业务生产

能力，具体来看，主要用在以下项目：1、增资苏州新纶实施防静电

/洁净室消耗品扩产项目；2、增资苏州新纶实施防静电/洁净室人体

装备扩产项目；3、新纶科技整体运营系统平台建设项目。  

 盈利预测与评级。公司凭借核心技术优势及行业龙头地位，将尽享

经济复苏带来的利好，预计公司09、10、11年EPS为0.41、0.65 和

1.08 元，考虑到公司成长性，给予公司10年28倍动态市盈率比较合

理，上下浮动10%，对应合理股价为16.5-20.2 元。 

 可能的风险。1）下游电子、半导体等主要行业复苏缓慢。 

            2）本次募投项目 3 年后达产，届时有可能市场出现饱

和，无法消化公司新增产能。 

          3）公司所处行业目前属于完全竞争状态，一旦公司不

能抓住先发优势，将面临激烈的行业竞争。 

财务和估值数据摘要           

单位:百万元 2007A 2008A 2009E 2010E 2011E 

营业收入 188.12  273.45  323.10  472.54  700.00  

归属母公司股东净利润 32.20  31.05  30.08  47.71  79.04  

每股收益(EPS) 0.440  0.424  0.411  0.652  1.080  

净资产收益率(ROE) 33.69% 24.52% 19.20% 23.34% 27.88% 

投入资本回报率(ROIC) 76.53% 59.37% 21.05% 23.15% 43.07% 
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一、公司简介 

公司系集防静电/洁净室耗品研发、生产、销售（含自产产品销售及

代理），净化工程，超净清洗服务一体化的防静电/洁净室行业系统解决

方案提供商，是国内防静电/洁净室行业龙头企业。公司主营业务为：

防静电/洁净室耗品的研发、生产、销售；净化工程的设计、施工、维

护；超净清洗服务。防静电/洁净室耗品包括防静电/无尘服、鞋、口罩、

手套、指套、抹布、打印纸、笔记本等产品，主要用于半导体、电子、

微电子、医药、石化、日化、生物工程、航天、军工等领域的静电敏感

区域及洁净室；净化工程是指防静电/洁净室设计、装修、设备配置服

务；超净清洗服务是指防静电/无尘服、鞋、口罩、手套、抹布、托盘

的专业清洗服务。 

作为防静电/洁净室行业系统解决方案提供商，公司已经建立起围绕

下游终端客户的防静电/洁净室耗品（含自产及代理）、净化工程及超净

清洗服务的一站式服务模式，并在强化完善这一模式的基础上，正致力

构建以公司为中心的，涵盖采购商和终端客户的信息流、物流和资金流

等方面共享的“推拉式”供应链。公司独特的经营模式为公司带来良好

的市场认知度及竞争力。 

公司建立了完善的销售及服务网络体系，围绕公司下游主要行业的

国内布局，建立了苏州、深圳两大生产、储运基地及遍布全国各主要城

市的24 个办事处，销售网点数量在国内同行业中最多，公司已基本形

成辐射长三角、珠三角及环渤海湾地区庞大的销售网络，能为主要市场

区域内的客户提供快捷、有效的贴近式服务。此外，公司还积极开拓海

外市场，并在香港、马来西亚、泰国、新加坡、印度、菲律宾等地也建

立了分销机构。 

二、主营业务 

公司主要产品为防静电/洁净室耗品，主要服务为净化工程服务、超

净清洗服务及国外防静电无尘制品的销售代理服务。防静电/洁净室耗

品主要包括防静电/无尘服、防静电/无尘鞋、无尘抹布、口罩、手套、

指套、无尘纸、笔记本等产品，主要用于电子、微电子、半导体、医药、

石化、日化、生物工程、航天、军工等领域的静电敏感区域及洁净室；

净化工程服务是指防静电/洁净室的设计、施工、设备配置和维护服务；

超净清洗服务主要是指防静电/无尘服、防静电/无尘鞋、无尘抹布、口

罩、手套、托盘的专业清洗服务。 
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公司的产品和服务主要用于静电防护和洁净环境的保持，属于现代

电子、微电子、半导体、医药等众多行业的基础性消耗品和基础性服务，

处于静电防护与洁净技术两大现代科学技术的交叉部，因此公司属于新

兴行业——防静电/洁净室行业。防静电/洁净室行业可分为三个主要子

行业：防静电/洁净室工程服务、防静电/洁净室耗品生产和超净清洗服

务。 

工程服务 耗品生产 超净清洗

 

防静电/洁净室符合要求的静电防护和洁净度水平需要以上三个模

块的产品和服务共同发生集成作用。只有三个模块均发生集成协同效应，

才能达到预期的静电防护和洁净度水平。随着下游企业集成度的提高和

对成本控制要求的提高，防静电/洁净室行业内企业在以上三个方面提

供系统解决方案的能力越来越受到下游企业的重视。本公司为集防静电

/洁净室耗品、净化工程、超净清洗服务一体化的防静电/洁净室行业系

统解决方案提供商，可利用自身的集成能力为客户提供高性价比、竞争

力强的一站式的防静电/洁净室整体服务。 

 

图 1：公司主营产品结构图： 

公司防静电/洁净室产品及服务

超净清洗服务防静电/洁净室用品 净化工程服务与设备

防
静
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/
无
尘
服
装
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鞋
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数据来源：招股说明书 
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三、行业发展现状 

3.1 国际市场趋于成熟，国内市场快速成长 

国际防静电/洁净室市场趋于成熟，已基本形成了金字塔式的多层次

供应商体系，掌握主要客户资源的少数供应商凭借技术、资金、渠道优

势及系统集成能力与客户形成了紧密的稳定供应关系，通过自产或者向

其他供应商采购来为客户提供一站式的耗品供应服务和包括净化工程、

超净清洗在内的系统解决方案。 

长期以来，我国防静电/洁净室耗品市场（尤其是高端市场）具备较

强技术竞争力的主要为国际性厂商。国际性厂商出于成本的考虑主要将

业务集中于向国内生产性厂商或代理商进行上游原材料、半成品、准成

品和高端标准化产品供应上，未直接进行大规模的营销网络和服务网络

建设。国内企业主要通过代理外国公司高端产品或者在进口原材料、半

成品、准成品基础上生产中低端产品的方式参与竞争。但是，随着国内

领先企业的研发实力的增强、产品的不断改进、质量的快速提高，少数

国内企业已具备了同国际性厂商进行市场竞争的能力，并利用其生产成

本低、市场开拓能力强、一站式供应、贴身式服务的优势取得了国际性

客户公司的认可，已进入高端产品市场，与外资企业或国际性厂商的代

理商展开直接竞争且其市场份额日益增大。随着国内领先厂商技术水平、

生产能力的不断扩大及自身销售网络的不断拓展，通过代理国外产品或

对其进行简单加工进行经营的小规模企业的市场空间正日趋缩小，行业

整合的趋势日益明显，我国防静电/洁净室行业市场份额正不断向少数

国际性厂商及国内的领先厂商集中。特别是2008 年下半年以来，受全

球金融危机的影响，防静电/洁净室行业的部分下游行业（如：半导体

行业）中的中小型企业经营日益困难、需求下降，大型企业对于防静电

/洁净室产品和服务的价格敏感度、整体解决能力的要求提高，因此，

我国防静电/洁净室行业呈现了加速整合的态势。 

3.2 国内市场区域性明显 

防静电/洁净室行业耗品的应用领域广、覆盖面大，对于下游行业来

说属于基础性、持续性需求的产品和服务，不存在明显的季节性。由于

我国经济发展（特别是高精细度的现代工业发展）的不平衡，本行业的

下游企业现阶段主要集中在以珠三角为中心的华南区域、以长三角为中

心的华东区域、以环渤海为中心的华北东北区域。由于下游行业对物流

成本和及时服务能力的要求较高，因此防静电/洁净室企业主要集中在

以上三个地区，全国性企业的销售也主要集中在以上三个地区，区域化

销售的特征较为明显，业内企业生产及服务基地的布局对企业的整体竞
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争能力的提升至关重要。 

 

图 2：行业市场区域分布及份额走势 

 

数据来源：招股说明书 

3.3 国内市场总体供不应求 

近年来，防静电/洁净室行业下游行业在我国保持着高速发展，应对

下游行业快速增长的需求，我国防静电/洁净室行业在行业内企业数量、

行业总体产能上有了较大提高，但大多数均为小规模的单纯贸易型或简

单加工型企业。由于作为行业主要用户的大型知名IC、IT 企业对于供

应商认证、产品品质与服务能力的要求较高，能够满足主流高端客户对

防静电/洁净室产品及服务需求的企业仍非常有限。国内防静电/洁净室

行业形成了低端市场（洁净度低于10000 级）相对饱和，中高端市场（洁

净度高于10000 级，含10000 级）相对不足的结构性的供不应求。受全

球金融危机的影响，防静电/洁净室行业的部分下游行业（如：半导体

行业）中的中小型企业经营困难甚至破产结业，下游行业需求的增长趋

缓，特别是对于低端产品和简单服务的需求下降较大，防静电/洁净室

行业的低端市场饱和度和竞争激烈程度均有较大的提高；而作为行业主

要用户的下游大型企业对于防静电/洁净室产品和服务的价格敏感度与

整体解决能力的要求提高，而能为下游大型企业提供符合其全面要求的

优质的中高端产品和整体解决方案的防静电/洁净室企业相对较少，从

而使得结构性供不应求的市场供求状况进一步加剧。 

虽然全球金融危机在短期内会给防静电/洁净室行业的部分下游行

业的增长带来负面影响，但从中长期来看，在未来几年内，我国半导体
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和光电子（晶圆、液晶显示器制造等）等行业将继续保持增长势头，医

药医疗、食品行业对防静电/洁净室产品及服务的品质要求不断提高。

随着新增防静电/洁净室的投入使用以及原有客户需求的增加，中国将

成为世界防静电/洁净室市场增长最快的国家之一。据汉鼎咨询调研报

告显示，2008年我国防静电/洁净室行业的市场规模大约为399.24 亿元，

预计2009 年将保持19%以上的增长幅度，市场规模将达475.10亿元，而

2010 年、2011 年随着相关下游行业的恢复性增长将出现24%和29%的

增长，且在产品结构上，中高端产品和相关服务所占份额将有较大增长。 

 

图 3：2005 年-2011 年国内市场规模及增长性分析（单位：亿元） 

 

数据来源：招股说明书 

四、公司的竞争优势 

4.1  经营模式优势 

新纶科技作为防静电/洁净室行业系统解决方案提供商，已经建立起

围绕下游终端客户的防静电/洁净室耗品（含自产及代理）、净化工程及

超净清洗服务的一站式服务模式，并在强化完善这一模式的基础上，正

致力构建以公司为中心的，涵盖上游供应商和下游终端客户的信息流、

物流和资金流等方面共享的“推拉式”供应链：一方面，对上游供应商

进行拉动，利用国内经营环境、生产成本和本公司的服务平台优势，加

强与产品前端生产商的合作，延伸公司产品链；另一方面，向下游客户

进行推进，融入客户的生产过程，帮助客户降低库存，减少生产环节，

实现“生产线对生产线”的嵌入式服务。这一经营模式一方面有助于帮

助下游终端客户实现最短的供应链和最低的采购成本，另一方面有助于
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帮助上游供应商获取更多关于终端客户的产品需求信息以调节其产品

生产，并能够利用本公司构建的销售、服务渠道更好为终端客户提供服

务，最终实现“推拉式”供应链上所有的参与各方形成以本公司为中心

的相互依存关系，共同降低成本、提高利润，实现共赢。 

这一“推拉式”供应链的经营模式，能够为终端客户提供一套集成

了产品与服务的防静电/洁净室系统，也摆脱了单纯向供应商协商降价

以降低采购成本的传统经营模式，较本行业其他竞争对手仍大多采用的

贸易型或简单加工型经营方式而言，具有独特的经营模式先发优势。 

4.2  销售、客户网络优势 

经过多年的经营，公司建立了较为完善的销售及服务网络体系，围

绕公司下游主要行业的国内布局，建立了苏州、深圳两大生产、储运基

地及遍布全国各主要城市的24 个办事处，销售网点数量在国内同行业

中最多，公司已基本形成辐射长三角、珠三角及环渤海湾地区庞大的销

售网络，能为主要市场区域内的客户提供快捷、有效的贴近嵌入式服务。

此外，公司还积极开拓海外市场，并在香港、马来西亚、泰国、新加坡、

印度、菲律宾等地建立了分销机构。 

自公司成立以来，公司为 4,000 多家客户提供防静电/洁净室服务，

公司的客户包括：爱普生、索尼、富士康、比亚迪、LG、中兴通讯、

华为、佳能、飞利浦、奥林巴斯、欧姆龙、英飞凌、日立、松下、三星、

IBM 等知名企业。随着公司“推拉式”供应链体系的逐步建立，公司

的客户网络更加完善、紧密，销售能力将进一步增强，为公司的进一步

扩张提供了有力支持。 

4.3  公司治理及管理优势 

公司治理结构规范，建立了规范的现代企业制度，形成了科学民主

的决策机制，公司常年不懈地注重团队文化建设，营造了和谐的企业文

化，为公司的持续稳定发展奠定了坚实的基础。 

本公司管理团队和核心技术人员，均具有多年的业内相关经验。相

对于业内核心技术及销售人才流动性较强的状况，公司通过增强相关人

员对于企业文化的认同及良好的薪酬激励政策设计，实现了核心队伍的

稳定，离职率常年保持业内较低水平。2007 年，公司通过增资的形式

使中高层管理人员、销售骨干等人员持有公司股份，保证了企业经营目

标与股东的目标一致，有利于公司核心团队的稳定和保障公司的长远发

展。 

4.4  技术优势 

公司自成立以来一直注重研发投入，技术领先，获得了“国家级高
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新技术企业”“深圳市高新技术企业”称号，公司项目“涂炭型功能性

高分子材料的研究”为“深圳市高新技术项目”。目前公司拥有16 项专

利，并有12 项专利正在申报中。目前公司净化工程和超净清洗的洁净

等级已达10 级，处于国际领先地位；高屏蔽、低电压、耐洗涤无尘面

料等技术保证了在防静电、防尘面料和导电丝制造技术的开发上，公司

始终保持领先地位，是国内为数不多的具有面料及导电丝生产技术的企

业之一。公司的技术优势使得公司的主要客户群属行业中高端客户，具

有与国际厂商产品进行直接竞争的能力。 
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投资评级说明 

报告发布日后的6个月内,公司/行业的涨跌幅相对同期的上证指数/深证成指的涨跌幅为基准； 

 公司评级 

强烈推荐：相对强于市场基准指数收益率15％以上； 

推荐：相对强于市场基准指数收益率5％～15％； 

中性：相对于市场基准指数收益率在-5％～+5％之间； 

回避：相对弱于市场基准指数收益率在-5%-15％之间。 

 行业评级 

强于大市：相对强于市场基准指数收益率5％以上； 

同步大市：相对于市场基准指数收益率在-5％～+5％之间波动； 

弱于大市：相对弱于市场基准指数收益率在-5％以下。 
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