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 3G 平台下，三年内市场份额将达 10% 

――三维通信（002115）深度报告―― 

  

2009 年 9 月 10 日                                              增持（维持）

投资摘要： 

 网络优化覆盖行业市场容量将维稳，结构将发生变化。2G 时代

国内网络优化覆盖市场规模大约在 50 亿元左右，08 年达到了

70 亿元，预计今后 5 年，随着 3G 的大规模发展，该市场规模

会维持在 100 亿元以上，市场容量将保持相对稳定，但随着竞

争的加剧，市场格局会发生变化。之前市场的格局是 2G 网络优

化为主，3G 占比相对较小；随着 3G 网络的大规模发展，3G 网

络优化覆盖市场份额所占比例将会随之提升。 

 网优推动增长，射频锦上添花。公司的主要收入来源于无线网

络优化覆盖设备及解决方案，随着移动通信网络的发展，室内

优化覆盖领域将成为运营商投资的重点，公司主营业务将从中

受益；另外，从 07 年 11 月份起，射频无源器件逐渐成为促进

公司收入的一大亮点。我们预计三年内，公司的市场份额将达

到 10%。 

 公司未来发展亮点：1．2G 网络的完善和 3G 网络的逐步应用为

公司的发展提供了广阔的市场空间；2.出色的研发和市场开拓

能力；3．公司新产品 RRU 成长空间大；4．网业务的拓展将会

降低公司的风险，提升收益；5．始布局海外市场，开拓发展空

间。6.管理层对公司未来清晰的发展思路。 

 我们预计公司 09-11 年的每股收益分别为：0.66 元，0.85 元和

1.12 元。目前，公司的股价是 17.65 元，相当于 09、10 和 11

年 27 倍，21 倍和 16 倍的动态市盈率。目标价位在 21 元，维

持之前给予的“增持”评级。 

 

 

本次评级                 增持 

上次评级                 增持 

目标价格                  21 

当前价格                                  17.65 
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市场数据 

总股本（百万股） 120 

流通 A股（百万股） 56 

总市值（亿元） 21.2 

流通市值（亿元） 9.9 

盈利预测（百万元） 

指标 2009e 2010e 2011e 

营业收入 718.1 1041.3 1457.8 

毛利 248.0 354.1 480.8 

营业利润 649.5 840.2 1076.9 

利润总额 959.5 1256.7 1660.0 

归属母公司净利润 777.0 1017.6 1344.2 

每股收益（元） 0.66 0.85 1.12

前期研究 

2009/08/15 三维通信（002115）：业绩符合预期，继续

保持高增长 

2009/04/28 三维通信（002115）：受益行业投资，未来

业绩依旧可期  

2009/03/12 三维通信（002115）：收入大幅增长，利润

稳步跟进   

 公司研究·深度报告 
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一．网络优化覆盖行业市场容量将维稳，结构将发生变化 

自 2000 年以来，我国移动通信市场整体呈现快速发展态势，用户数由 2000 年的 4500 万

户左右增加到 2008 年底的 6.4 亿户；移动通信业务收入由 2000 年的 1394.7 亿元增加到 2008

年的 4485.9 亿元。为应对市场竞争，向用户提供优质的服务，各运营商不断加大网络优化覆盖

方面的开支。网络优化覆盖解决方案业务市场规模由 2000 年的 38.9 亿元增加到 2008 年的 70

亿元左右，市场规模的稳定增长，为该市场内厂商的持续稳定发展提供了坚实的基础。 

网络优化是对运行中的网络进行参数采集、数据分析，找出影响网络质量的原因，采取改

进措施使网络达到最佳运行状态，保证网络资源获得最佳效益，同时了解网络增长趋势，为网

络扩容提供依据。通过增加网络覆盖、增加系统有效容量、调整负荷分布、缓解拥塞、调整系

统参数来改善有关网络质量的无线指标。通过不断的网络优化工作，使得呼叫建立时间减少、

掉话次数减少、通话语音质量不断改善、网络拥有较高可用性和可靠性，改善小区覆盖、降低

掉话率和拥塞率、提高接通率和切换率、减少用户投诉。 

用于加强或改善信号覆盖质量的业务统称为移动通信网络优化覆盖业务，包括网络测试、

网络优化方案设计、网络优化覆盖工程服务、网络覆盖系统代维等，可分为室内覆盖解决方案

业务和室外覆盖解决方案业务。 

网络优化覆盖解决方案其功能和示意图如下： 

图 1：网络优化解决方案应用图 

 

资料来源：公司招股说明书，西南证券研发中心 

相应地移动通信网络优化覆盖市场可进一步细分为室内覆盖解决方案市场和室外覆盖解

决方案市场。 
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图 2：室内覆盖解决方案示意图 

 

资料来源：公司招股说明书，西南证券研发中心 

 

图 3：室外覆盖解决方案示意图 

 

资料来源：公司招股说明书，西南证券研发中心 

我国网络优化覆盖行业经历了 20 世纪 90 年代中后期的成长和完善，2000 年进入高速发展

期，直到 08 年底，我国每年对网络优化覆盖的投资额约占运营商资本性支出的 4%（不包括 3G

投资计划）。 
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图 4：网络优化覆盖行业市场规模 
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资料来源：西南证券研发中心 

三年前运营商开始对网络优化覆盖设备进行集采（如要求给予更优惠的报价、更宽松的付

款条件、更强的技术支持能力、更优良的售后服务等），使得该行业的竞争日趋白热化，产品

价格和毛利率水平也随之大幅下降。规模大的企业在拓展业务方面的优势日趋明显，使得行业

的集中度日趋提高，行业内厂商数量从近 200 多家减少到 60 余家，目前同时具有产品研发制

造和系统集成能力的厂商不足 20 家。 

图 5：网络优化覆盖行业毛利率水平 
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资料来源：西南证券研发中心 

目前京信通信是网络优化覆盖市场的领导厂商，业务收入和市场占有率领先于其他厂商。

其次是国人通信，其收入规模也在 10 亿元以上，除此之外，该行业第一梯队中还有武汉虹信。

第一梯队的市场份额约占该行业总市场份额的 50%以上。三维通信是行业第二梯队的领头羊，

业务规模和资本实力与京信通信、深圳国人相比有一定的差距，公司的主要竞争优势体现在快

速市场反应能力、有效的成本控制和经营风险控制、积累的丰富经验和研发能力等。 
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图 6：网络优化覆盖主要厂商的收入规模（万元） 
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资料来源：西南证券研发中心 

网络优化覆盖行业的上半段洗牌已基本结束，下半段洗牌随之拉开帷幕。上半段的行业洗

牌主要是运营商集采带来的价格战淘汰了很多实力欠缺的中小企业，接下来的行业洗牌中，价

格因素影响权重将下降，主要取决因素将变为厂商是否有系统的产品开发能力和能否提供系统

的技术服务。因为受移动通信市场竞争加剧以及网络覆盖环境日趋复杂的影响，移动运营商需

要既能设计生产高质量的硬件设备，又能提供软件产品，实现软件与硬件结合的系统集成商，

为其提供一揽子、系统化的网络覆盖和网络性能测试服务。我们认为，三维可借此次洗牌的机

会，凭借其出色的研发和市场拓展能力，抢占更多的市场份额，3 年内突破销售收入 10 个亿，

进入行业的第一梯队。 

2G 时代国内网络优化覆盖市场规模大约在 50 亿元左右，08 年达到了 70 亿元左右，预计

今后 5 年，随着 3G 的大规模发展，该市场规模会维持在 100 亿元以上，市场容量将保持相对

稳定，但随着竞争的加剧，市场结构会发生变化。之前市场是以 2G 网络优化覆盖为主，3G 占

比相对较小；随着 3G 网络的大规模发展，3G 网络优化覆盖市场份额所占比例将会随之提升。 

室外优化覆盖的看点主要在 3G 网络的优化和 2G 网络的村村通工程。国家大力提倡的移动

网络‘村村通’工程增加了对 2G 网络优化覆盖的需求，农村市场的网络优化覆盖工程才刚刚

起步，这一市场领域广阔，随着 2G 网络村村通工程的进展，将给行业内公司的室外网络优化

覆盖带来发展空间。另外，中国移动 2009 年计划新建 TD 基站数为 6 万个，中国联通 WCDMA 基

站约为 7.7 万个，中国电信从 08 年底到 09 年约新建 6 万个，三大运营商 2009 年新建基站数

合计将达 20 万个，这将大大提升网络优化覆盖市场的规模。 

室内优化覆盖成为各运营商通信建网和优化的重点。虽然各运营商已经基本完成了移动通

信网络的全国覆盖（主要是 2G 网络），但即使在东部发达地区，仍然存在较多的信号盲区，移

动通信网络离“无缝覆盖”还有相当大的距离。随着城市化进程的推进，也会产生新的盲区（如

大量新建的居民区、写字楼、地铁等），为应对激烈的市场竞争，满足移动用户优质、个性化

的需求，各运营商将不断提高网络优化覆盖效果，对网络优化覆盖业务保持稳定、持续的投资。

另一方面，虽然 3G 目前处于核心网的建设时期，对网络优化的投资力度不大，但 3G 业务的核
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心是数据业务的发展，数据业务对网络质量的要求较高，这也就决定了 3G 时期网络优化覆盖

的投资力度会更大，且持续时间比基站建设期要长的多。同时 3G 应用主要侧重室内（3G 有 70%

的业务量是来自于室内），室内覆盖必将是运营商投资的重中之重。 

二．网优推动增长，射频锦上添花 

公司主要从事移动通信网络优化覆盖解决方案业务及网络优化覆盖设备的研发和制造，主

要产品包括各种型号直放站系统、网络测试系统及相关配套的监控软件、测试分析软件、网管

系统软件等软件产品。 

公司的主要收入来源于无线网络优化覆盖设备及解决方案，从 07 年 11 月起，射频无源器

件逐渐成为促进公司收入的一大亮点。公司自 07 年 2 月份发行上市以来，业绩取得了快速增

长，07 年、08 年和 09 年上半年主营业务收入同比增长 27.62%、66.26%和 66.70%，远高于行

业投资的增速及第一梯队京信通信、深圳国人的收入同比增长速度。我们预计，公司 09 全年

仍然能达到 60%以上的高增速。 

图 7：近几年收入规模的变化情况及同比增长率 
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资料来源：西南证券研发中心 

近几年，由于运营商对网络优化覆盖行业设备的集采，使公司的毛利率水平略有下降，但

一直保持在相对较平稳的状态，且一直保持在行业平均水平。随着公司发展重点的转移（服务

比重将加大）及毛利较高产品的逐步推出，公司的毛利率水平在保持现状的情况下有望小幅回

升。 
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图 8：近几年公司毛利率水平走势 
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资料来源：西南证券研发中心 

公司近几年的市场占有率稳中有升，08 年由于国内运营商重组，重组后的三大运营商对网

络的调节和建设有了新的规划（中国电信对 C网的投资，中国联通对固网和 G 网的整合，中国

移动对网络的优化等），相应的对网络优化覆盖领域增大了投资，公司的市场份额有所扩大。

3G 网络的逐步商用将会使网络优化覆盖行业继续保持高景气度，公司已储备了 3G 的相关产品

和技术，走在行业的前列，凭借其出色的市场竞争力将占有更多的市场份额。我们预计三年内，

公司的市场份额将达到 10%。 

图 9：近几年公司的市场占有率 
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资料来源：西南证券研发中心 
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1．无线网络优化覆盖设备及解决方案 

无线网络优化覆盖设备包括直放站、天线、塔顶放大器等，主要用于信号盲区的加强覆盖。

通过安装直放站等技术手段，对某一特定应用环境的移动通信网络的覆盖情况进行优化，可以

有效消除信号覆盖盲区、提高覆盖质量，进而提升各运营商的服务质量和运营效率。而解决方

案分室内和室外两种，如前行业中所述。 

网络优化覆盖解决方案业务附加值高，对供应商的研发能力、技术水平、服务体系等要求

较高。公司可以针对客户的需求及特定的网络环境，提供全面系统、高性价比的室内、室外网

络优化覆盖解决方案，使客户不需要单独选择设备供应商和系统集成商，从而大大降低客户成

本，提高网络覆盖效率。主要包括楼宇覆盖解决方案，各类小区覆盖解决方案，用于地铁、隧

道、铁路、公路等特定环境的优化覆盖综合解决方案等。 

同时，随着技术的成熟，网络优化覆盖系统不仅是把射频信号经过放大再发射出去的简单

过程，而是针对不同的覆盖需要选用不同的信源，通过不同的传输方式把射频能量按不同的比

例分布到各个区域，应用领域还在不断增多。 

目前公司网络优化覆盖设备的产品主要是 SUNWAVE 系列直放站，包括选带直放站、选频直

放站、光纤直放站、移频直放站和干线放大器六大品种。（注：直放站（也称转发器、中继机、

中继器、放大器）属于同频放大设备，主要作用是增强无线电射频信号，以消除无线网络信号

盲区、优化信号覆盖，从而提高覆盖质量、增加覆盖面积。直放站是网络优化覆盖的主要设备，

具有建设和维护成本低、信号覆盖强、覆盖效率高的特点，在 3G 移动通信网络建设中仍有广

泛使用。） 

三年前，运营商对网络优化覆盖市场的产品开始集采，目前用于 2G 网络优化产品的技术

相对较为成熟，其价格和毛利相对较低，有些战略性产品为开拓市场基本不盈利，但也有些技

术含量高，只有少数厂商具备研发能力且运营商还未列入集采名单的产品如数字光纤直放站

等，价格和毛利相对较高。另外，与 3G 相关的大部分产品未被列入集采的名单，产品价格和

毛利还未被打压。相对设备，网络优化覆盖解决方案服务对公司利润的贡献程度更大。这也决

定了公司在保持产品销量的前提下将逐步加大网络优化覆盖解决方案也就是服务的比重。 

2G 网络优化投资需求保持了十多年，2008 年，由于运营商重组，各运营商调整网络及优

化网络的需求，国内网络覆盖优化市场的需求猛增。公司的该核心业务必将受益于行业的发展，

我们预计公司的该项业务的增速将保持在 45%以上。 
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图 10：网络优化覆盖产品及方案收入历年变化情况及占比 
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资料来源：西南证券研发中心 

（注 ：室内室外覆盖所需要的直放站系统（包括干线放大器）、部分无源部件及监控软件等软件系统

有公司自行生产、研制和开发，天线、功分器、耦合器、馈线、接头等通过外购解决。） 

2．射频无源器件 

公司于 2007 年 11 月受让紫光网络 51%股权，2007 年 11 月 1 日开始将紫光网络纳入合并

报表范围，公司的主营业务中增加微波无源器件业务。 

紫光网络的主要产品是无源射频器件，其产品在 07 年初通过了爱立信的采购认证，进入

了爱立信的射频器件的全球采购名单，在无线射频领域拥有较强的竞争力。三维通信通过并购，

加强了公司射频无源器件的研发和生产能力，有效的提升了公司在无线网络优化覆盖方面的整

体能力，并且无源器件业务逐渐成为公司业绩增长的重要推动力。 

2008 年微波无源器件销售收入达到 66.96 百万元，比 2007 年度增长（07 年紫光仅 11-12

月业绩纳入公司合并范围）295.71%。且该产品毛利率一直保持在较高的水平（40%以上）。目

前该业务逐渐成为公司新的盈利增长点。 

3．网络测试产品 

网络测试产品主要用于移动通信网络覆盖效果的测试，用于寻找网络盲区、检测网络覆盖

质量等。 

公司网络测试产品及管理工具主要包括测试手机，效果监控设备系列产品。测试手机主要

是沿特定的路线进行网络参数、话音质量的测定及在移动的环境中使用测试手机沿线进行全过

程的拨打测试。而公司的效果监控设备是通过耦合器或全向天线从信号源接收信号，并将接收

到的信号进行对比分析，监测覆盖区通信质量，室内室外均可使用。 

公司网络测试产品占总收入的比例不大（约占 5%），基本保持平稳；毛利率水平近两年也
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保持在 16%左右，相对也较为平稳。但完善的产品结构有利于公司业务的拓展，提升企业的竞

争力。 

图 11：网络测试产品收入历年变化情况及占比 
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资料来源：西南证券研发中心 

4．软件产品 

公司的软件产品主要有：直放站暨室内分布系统监控软件、网络测试系统软件、直放站嵌

入式软件及直放站网管系统。公司开发的软件产品主要为公司的直放站、网络优化覆盖解决方

案和网络测试系统配套，不单独对外销售，均属基于源代码的一次开发，完全拥有源程序及代

码的知识产权。网络测试系统软件、嵌入式软件需要通过写入相关的控制模块的途径实现系统

集成。 

该产品销售收入占公司总收入约 1%，与公司的网络测试产品一样，虽然所占比例不大，但

该产品是公司研发实力的象征，使得公司网络优化覆盖产业链完整，有效的提升了公司的竞争

力水平。 

三．公司成长亮点 

1．2G 网络的完善和 3G 网络的逐步应用为公司的发展提供了广阔的市场空间 

行业的发展在前面已经详细说明，受益于行业的发展，公司全年订单饱满，该状态将会延

续 3-5 年。 

2．出色的研发和市场开拓能力 

网络优化覆盖设备的设计和生产有较高的技术要求，不仅需要射频技术、通信技术，还需

通信软件开发技术。公司有一支优秀的研发队伍，能对产品市场的方向做出及时的回应，同时
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能较早的设计出行业内的新产品。目前公司的研发人员大约在 150-200 人之间，占公司总人数

的 20%左右。近几年公司用于研发的费用均高于公司销售收入的 7%，行业的龙头京信通信该项

的占比仅为 5%左右。截止 2008 年底，公司共获得各类专利 20 件，其中发明专利 3 件，实用新

型和外观设计专利 17 件，有效软件著作权 26 项。较强的研发实力保证了公司产品的市场占有

率，同时为公司开拓网络优化覆盖服务市场奠定了良好的基础。 

公司目前在全国大约有 20 个办事处，每个办事处都拥有一支较为优秀的市场拓展队伍。

同时，公司趁经济萧条之机，大规模进行人才储备工作，员工数较去年底新增 30%-40%。除去

分派到各办事处增强服务平台力量外，公司另与系统厂商和设计院合作，派遣人员到主设备商

和设计院从事工程项目服务，为今后开拓新市场和新业务储备力量，保持长期竞争力。 

3．公司的新产品 RRU 成长空间大 

目前公司销售的 3G 产品是以移动 TD 标准的 RRU 产品为主（BBU（基站远端射频单元）+RRU

（基带处理单元）模式广泛应用于国内 TD 网络基础建设），一个 TD 基站需要配备 4-6 台 RRU。

RRU 能起到直放站的功能，并由于具备减少导频干扰，使基带容量实现共享，增强扩容能力等

优势。目前具备 RRU 产品技术的企业较少（不超过 5 家），像中兴、华为虽有此产品，但由于

RRU 比基站需要在环境适应等方面做出更严格的要求，所以网优厂商在 RRU 上的优势较大，而

网优厂商中目前具备该产品研发能力的只有京信通信、深圳国人和三维通信三家。预计公司今

年在 RRU 产品上的销售将超过 1 亿元，我们看好公司新产品 RRU 的成长前景。 

4．专网覆盖领域的拓展将会降低公司的风险，提升收益 

公司将继续完成 GSM-R 铁路专用移动通信网络覆盖及测试系统项目。预计 2010 年底，建

成北京、武汉等 8 个 GSM-R 核心网节点，实现京津、京广、京沪等主要干线约 3 万公里线路的

无线网络覆盖；而网络优化覆盖整个铁路市场将会有 15-20 亿元的市场空间（未来 3-5 年），

这都将给公司带来除了通信网络外的又一发展空间，铁路专网项目给公司带来收益的同时降低

了公司客户集中的风险，有利于公司的长远发展。 

另外，公司也在积极拓展地面数字电视网络覆盖领域，未来公司与广电合作拓展广电网络

的覆盖和优化也是拓展市场的途径之一。 

5．开始布局海外市场，开拓发展空间 

公司将孕育 3-5 年的海外市场的培育期，通过与主设备商（中兴、华为等）的合作，尝试

从提供网络优化覆盖设备到提供网络优化解决方案的服务的转变，随着产品认可度的提升，未

来将获得更多的海外市场机会。 

6．管理层对公司未来清晰的发展思路 

公司未来的发展思路可以归纳为三点：一是使公司在网络优化覆盖市场中更专业化：产品
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专业化；解决方案专业化；二是加强网络优化覆盖的服务比重，提升公司的综合竞争力；三是

3 年内突破销售收入 10 个亿，进入行业第一梯队。 

四．盈利预测 

移动通信网络是一个动态的多维系统，网络覆盖的质量和效果会随着终端用户的分布、网

络环境的变化（如新建筑物的出现等）、网络结构的变化（如基站分布的变化等）等因素，不

断发生变化，需要经常性的网络优化投入（网络优化覆盖是一项长期的，动态的工程），再考

虑到本文前面提到的因素，可以看出该行业的投入和增长具有可持续发展性。公司凭借其自身

的成长性也必将受益于该行业的发展。 

我们预计 09-11 年的公司的营业收入将会达到：71，811 万元，104，125 万元和 145，775

万元；归属母公司净利润分别为：7，770 万元，10，176 万元和 13，442 万元；每股收益分别

为：0.66 元，0.85 元和 1.12 元。目前，公司的股价是 17.65 元，相当于 09、10 和 11 年 27

倍，21 倍和 16 倍的动态市盈率，目标价位在 21 元，我们维持之前给予的“增持”评级。 
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主要报表及财务指标预测结果                                                                         单位：万元 

利润表 2009E 2010E 2011E 现金流量表 2009E 2010E 2011E 

营业收入 71,811 104,125  145,775 净利润 7,770  10,176 13,442 

营业成本 47,009 68,718  97,696 折旧 1,742  2,526 3,537 

营业毛利 24,801 35,407  48,079 应收预付账款 -9,313  -11,051 -14,243 

营业税金及附加 750 1,145  1,522 存货增加 -10,742  -14,721 -17,910 

销售费用 6,950 10,413  14,109 其它科目 0  0 0 

管理费用 9,543 13,838  19,373 运营资本变化 -6,762  -9,947 -11,830 

财务费用 1,111 1,678  2,402 经营活动现金流 2,850  2,938 5,460 

营业利润 6,495 8,402  10,769 固定资产 -11,481  -14,082 -18,431 

所得税 937 1,227  1,620 长期投资 -433  -514 -663 

净利润 7,770 10,176  13,442 无形资产 -748  -888 -1,144 

每股收益 0.66 0.85  1.12 投资活动现金流 -14,277  -17,400 -22,708 

        短期负债增加 7,136  8,196 10,461 

资产负债表 2009E 2010E 2011E 长期负债增加 2,359  2,754 3,532 

货币资金 18,601 26,971  37,760 普通股本增加 7,136  8,196 10,461 

应收票据 1,564 2,268  3,176 应付股利 -848  -1,165 -1,526 

应收帐款 22,993 33,339  46,675 资本公积增加 7,136  8,196 10,461 

存货 37,341 52,063  69,972 筹资活动现金流 18,481  22,832 28,036 

在建工程 0 0  0 现金及等价物增加 7,054  8,370 10,789 

固定资产 25,681 37,237  52,132         

长期投资净额 1,143 1,657  2,319 主要财务指标 2009E 2010E 2011E 

无形资产 1,973 2,861  4,005 总资产报酬率 6.65% 6.11% 5.87%

资产总计 123,834 179,560  251,384 净利润率 10.96% 9.95% 9.44%

     毛利率 34.54% 34.00% 32.98%

短期借款 17,836 26,031  36,493 净资产收益率 13.49% 12.60% 12.22%

应付帐款 21,942 31,816  44,542 资产负债率 50.69% 51.47% 51.96%

流动负债合计 56,457 82,863  116,779 EBIT／利息支出 7.09  6.39 6.00 

长期借款 2,689 4,055  5,799 流动比率 1.56  1.53 1.51 

长期应付款 12 17  24 总资产周转率 0.74  0.72 0.72 

负债合计 62,230 91,390  128,838 存货周转率 1.47  1.54 1.60 

     付款周期(天) 138.06  142.77 142.64 

实收资本 19,136 27,331  37,793 货币资金／销售 94.55  94.55 94.55 

资本公积 17,887 26,082  36,544 应收账款周转率 3.85  3.70 3.64 

盈余公积 2,880 4,406  6,423 存货周转率 1.35  1.31 1.31 

未分配利润 18,000 25,484  35,383 应付账款／存货 58.76% 61.11% 63.66%

所有者权益 61,604 88,170  122,546 长期投资／营收 1.59% 1.59% 1.59%

资料来源：天相，西南证券研发中心 
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西南证券投资评级说明 

类别 级别 涵义 

买  入 预计未来6个月内，个股相对沪深300指数涨幅在20%以上 

增  持 预计未来6个月内，个股相对沪深300指数涨幅介于10%与20%之间 

中  性 预计未来6个月内，个股相对沪深300指数涨幅介于-10%与10%之间 
公司 

回  避 预计未来6个月内，个股相对沪深300指数涨幅在-10%以下 

强于大市 预计未来6个月内，行业整体回报高于沪深300指数5%以上 

跟随大市 预计未来6个月内，行业整体回报介于沪深300指数-5%与5%之间 行业 

弱于大市 预计未来6个月内，行业整体回报低于沪深300指数-5%以下 
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