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高贷款增速支持盈利正增长 
--2009.2.25南京银行调研简报 

 

报告关键点： 
 09年预期贷款增速可能高达40%； 
 今年以来存款高增长，如何将内部充裕的资金配置到高回报的资产是银行面临
的最大问题； 

 预计09年利润增速5-10%，维持“增持-A”评级。 
 

报告摘要： 
 

 本次调研我们接触了银行的副行长和计财、资金业务等部门领导，虽然无缘拜会新任行

长，但从较高的预期贷款增速推断，新领导团队目前的经营理念并不保守。 

 

 在息差收窄的背景下，今年大多数的银行面临较大的盈利压力，规模增长是实现盈利增

长的唯一突破口。 

 

 从南京银行的情况来看，资金业务在今年的回报情况很差（如果能依靠交易类证券的投

资收入实现收支平衡似乎就是不错的结果），1月份以来银行的存款又实现了惊人的高增

长，加之银行本身的贷存比就低于行业平均，如何将内部充裕的资金配置到较高回报的

资产是银行面临的最大问题。 

 

 针对上述问题，银行目前计划采取的策略包括：加大交易类债券中信用类的比例，用总

行资金支持异地分行初期发展，提高全行预期贷款增速，压缩主动负债（同业、回购）。

 

 预计在较高的贷款增速支持下，银行有望实现利润正增长，预计增速在5-10%左右，09

年末每股盈利0.9元，每股净资产6.5元。从基本面来看，银行属于弹性较大、领涨的中

小银行类，但目前估值较高，建议短期谨慎配置。维持“增持-A”评级。 
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市场数据 
总市值(百万元) 20,314.47
流通市值(百万元) 12,842.94
总股本(百万股) 1,836.75
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12 个月最高/最低 7.44/16.88元
十大流通股东(%) 17.76%
股东户数 193,870
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1. 南京银行调研情况纪要 
1.1. 信贷投放 
 

1、去年贷款增速可能接近 40%，截止目前新增约 40 亿，其中三分之二为以政府为背

景的基础设施贷款（政府项目、高校规划、疫苗维生素项目等），票据余额持平或略

有下降，银行对普通企业贷款有所回避。由于政府贷款期限通常比较长，所以导致中

长期贷款的比例有所提高。大部分信贷投放争取在上半年完成。 

 

2、1 月份单月存款增长已超去年全年水平，所以存贷比也不一定会大幅度提高。 

 

3、南京地区现存主要的政府项目包括：高铁南京站（项目主要投资在中央）、隧道、

地铁、机场、城际。 

 

4、根据监管部门要求，南京银行单一客户贷款规模不能超过 10 亿（资本金的 10%），

但银行通常控制地更低，高校贷款以外的贷款规模一般不超过 5亿，企业贷款有 2亿

以上的。银团一般是依靠大行的评审，自己有自己的审批流程。 

 

5、为配合中央政策，土地储备和经济适用房类的房地产贷款有所增长， 
 
1.2. 资产质量 

 
1、去年下半年银行提前做了信贷调整，因而受到经济下行的负面影响比较少。南京

银行着重中小企业客户，确实有部分客户受到一些冲击，但南京地区经济状况与苏南

不同，外向型经济的占比较低，这部分资产质量仍可控。 

 

2、认为高校贷款比较优质，随着江苏省财务对高校的资金到位，这部分贷款已成为

当地银行争夺的热点，南京银行目前在巩固原有教育贷款客户。早期，南京银行与部

分高校签有排他性战略协议，但高校贷款占比不会超过银行贷款总额的 10%。在目前

经济形势下，确实存在客户有与银行协商下调利率的情况。南京银行的教育贷款一般

不涉及民办学校。 

 

3、银行预测 09 年不良新增可能在 1-2 亿左右。 

 

1.3. 资金业务 
 

1、随着债券利率的下跌，资金业务盈利能力面临很大压力，08 年 4 季度提前减仓了

部分高收益率债券。 

 

2、09 年，在债券结构中以短久期为主。银行久期一直控制在 3 以下，持有到期类久

期约 3.5，交易类 2.2，可供出售也在 3以内。 

 

3、09 年新增债券的配置倾向于信用类，之前主要配置短融，去年开始配中期票据，

目前选择性参与企业债。考虑国债的税收因素，其在可供出售和持有到期占一半以上，

交易类以信用类为主。 

 

4、09 年，公允价值肯定下降，期望用交易类的投资收入来尽量弥补这部分损失，为

节约成本，会大幅度下调回购资产比例。 

 

1.4. 利率及利息收入相关 
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1、预计今年 2 季度息差会在 1 季度基础上进一步下跌，因为降息对贷款的影响还没

有完全释放出来。 

 

2、今年以来上下浮贷款的占比基本没有变化。 

 

3、净利息收入增长预计 10%左右：贷款利息收入增加（主要由于估摸增长），债券收

入下降，但是同业利息支出和存款利息之处也下降。利差基本可持平，息差下滑。上

述分析没有考虑在目前水平上进一步降息。 
 
1.5. 异地业务 
1、去年 4 季度，泰州、无锡、上海分行的贷款增量已占全行增量的一半左右。今年

的预算中，异地分行的增长仍然计划维持较高比例。 

 

2、目前，泰州地区的贷款结构与南京近似；无锡分行成立只有半年，部分业务是之

前银行在当地发放贷款的移交，也有部分新增的基建贷款。 
 
1.6. 非息收入 
1、中间业务计划增长 50-60%左右，因为基数低，存在高增长的可能性，争取今年末

非息收入占比到 10%附近（去年约 7%不到）。 

 

2、手续费方面的咨询顾问费，到目前为止情况好于去年，其中一部分是去年签约的

合同，泰州分行等有创新企业理财产品开发。 

 

3、08 年手续费收入主要包括传统债券手续费收入、理财业务手续费、资金管理项目

等；今年理财业务这部分能维持较好增长（去年系统到位），资金管理项目收入预计

持平（目前在运作的项目是联合了全国 18 家中小金融机构，帮助其进行债券市场运

作，南京银行从中收取手续费）。 

 

4、银行的理财产品以固定收益为主、票据等为辅，风险比较低。银行是南京地区唯

一到目前为止如其兑付理财产品预期回报率的银行。 

 

1.7. 其他 
 

1、对中小金融机构的收购可能受到地方保护主义限制，参股也许有可能，但是收购

的难度非常大，前期有过接触，但到目前没有成功的案例。 

 

2、到目前为止，巴黎银行没有股份转让的意图。 
 

2. 投资建议 
 

本次调研我们接触了银行的副行长和计财、资金业务等部门领导，虽然无缘拜会新任

行长，但从较高的预期贷款增速推断，新领导团队目前的经营理念并不保守。 

 

在息差收窄的背景下，今年大多数的银行面临较大的盈利压力，规模增长是实现盈利

增长的唯一突破口。 

 

从南京银行的情况来看，资金业务在今年的回报情况很差（如果能依靠交易类证券的

投资收入实现收支平衡似乎就是不错的结果），1月份以来银行的存款又实现了惊人的

高增长，加之银行本身的贷存比就低于行业平均，如何将内部充裕的资金配置到较高

回报的资产是银行面临的最大问题。 
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针对上述问题，银行目前计划采取的策略包括：加大交易类债券中信用类的比例，用

总行资金支持异地分行初期发展，提高全行预期贷款增速，压缩主动负债（同业、回

购）。 

 

预计在较高的贷款增速支持下，银行有望实现利润正增长，预计增速在 5-10%左右，

09 年末每股盈利 0.9 元，每股净资产 6.5 元，09 年 PBx1.8。从基本面来看，银行属

于弹性较大、领涨的中小银行类，但目前估值较高，建议短期谨慎配置。维持“增持

-A”评级。 
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